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Accompagner les assurés

tout au long de leur vie.

Bien comprendre les évolutions de la société et les problématiques 

de vie des Français devient essentiel pour toutes les marques.

Et c’est encore plus vrai dans l’univers de la Banque-Assurance !

Grâce à une compréhension et une analyse fines des situations, des 

évolutions et des nouvelles attentes de ses assurés, Allianz peut être à 

leurs côtés dans toutes les étapes de leur vie.

Comment ? en leur proposant des solutions innovantes

et adéquates d’assurance vie, de santé, d’épargne, de retraite

mais aussi des offres bancaires.

Depuis plus de 30 ans, l’agence dps accompagne Allianz

sur le positionnement et le lancement de produits

à destination des cibles BtoC et BtoB mais également

pour la communication à destination de son réseau.

L’ensemble des leviers de souscription et des argumentaires s’adaptent

à chacune des populations cibles, pour une communication client plus

individualisée, valorisant ainsi les offres et services adaptés de l’assureur.
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